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Editorial

Liebe Leserin
Lieber Leser

Wenn ich unterwegs bin, achte ich
ganz automatisch auf die Hauser um
mich herum und bleibe am haufigsten
dort stehen, wo Geb&ude Geschich-
ten erzahlen. Es sind jene Bauten, die
vielleicht etwas in die Jahre gekommen
sind, daflr aber Charakter haben und
Spuren des Lebens tragen - innen wie
aussen. In einer Zeit, in der vieles neu
entsteht, wirken solche Objekte auf
mich oft noch einzigartiger.

Mich fasziniert der Gedanke, wie man
Gebdude neu denken kann, dabei ihren Charme zu erhalten und
ihr Potenzial neu zu entfalten, ohne dass sie ihren Ursprung verlie-
ren. Umbauen bedeutet fur mich, Bestehendes mit neuen Augen

zu sehen und eine Vision zum Leben zu erwecken. Es geht darum,
Raume weiterzuentwickeln, Materialien zu respektieren und das
Alte mit der Gegenwart und der Zukunft zu verbinden.

In dieser Ausgabe mochte ich Ihnen die Schdnheit des Umbaus
aus zwei Perspektiven naherbringen: aus der fachlichen Sicht der
Menschen, die dieses Handwerk mit Leidenschaft austben, und
aus einer gestalterischen Sicht, die Bestehendes aus einem neuen
Blickwinkel zeigt und damit in einem ganz anderen Licht erscheinen
l&sst.

Ich winsche Ihnen viel Freude beim Entdecken der Schénheit von

Bewidhrtem - und der Kunst des Umbauens.

Herzlichst

ﬁ/ 014[1%

Matthias Fleischmann
Inhaber | Geschéftsfuhrer




Fokusthema

Werte

wahren —

Zukunft
bauen.

Umbauen heisst nicht einfach, alte
Wande neu zu streichen. Es bedeutet,
Bestehendes zu analysieren, sinnvoll
weiterzuentwickeln und an heutige
Bedurfnisse anzupassen. Gerade in
Zeiten, in denen Bauland knapper und
teurer wird und Nachhaltigkeit an
Bedeutung gewinnt, riickt der Umbau
starker in den Fokus.

Fur Michi Wiesli, Inhaber der Wiesli
Holzbau AG in Weinfelden, ist das
Thema Umbau nichts Neues - im
Gegenteil: Es war schon immer das
Kerngeschaft des Familienbetriebs.
Im Gespréach erklart der Holzbau-
Experte, worauf es beim Umbauen
ankommt, wo die Herausforderungen
liegen und warum jedes Projekt eine
Geschichte erzahlt.
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Als Gast
im Fokus

Michi Wiesli, Wiesli Holzbau AG

Hallo Michi, danke, dass du dir Zeit nimmst. Erklar doch
bitte mal: Was heisst fiir dich eigentlich «cumbauen»?
Beim Umbauen verdndert man auch die bestehende
Struktur eines Geb&dudes. Eine Sanierung hingegen
konzentriert sich vor allem auf die Erneuerung von Ober-
flachen, Gebédudetechnik oder Energieeffizienz. Der
Umbau geht also tiefer: Grundrisse, Nutzung oder sogar
die Tragstruktur werden angepasst. Daflr wird die be-
stehende Substanz analysiert, Uberarbeitet und teilweise
ergénzt, um so neuen Raum zu schaffen, ohne das Ge-
b&ude komplett zu ersetzen.

Umbauen statt neu bauen - ein Trend, der bleibt?

Was steckt dahinter?

Einen «Trend» spiren wir bei Wiesli Holzbau in dem Sinn
nicht, da der Umbau schon immer unser Kerngeschéaft
war. Es ist aber so, dass sich heute mehr Leute bewusst
fur einen Umbau entscheiden. Das héngt sicher mit
knapperem Bauland und steigenden Kosten zusammen,
aber auch mit 6kologischen Uberlegungen. Wer um-
baut, spart Ressourcen: Bestehende Strukturen werden
weitergenutzt und so Material, Energie und graue Emis-
sionen reduziert. Gleichzeitig spielt auch der emotionale
Aspekt eine grosse Rolle. Alte Gebdude haben Charakter,
den ein Neubau so kaum wiedergeben kann. Zwar kén-
nen auch Neubauten Unikate sein, doch die Geschichte
und die handwerkliche Handschrift dlterer Hauser lassen
sich nicht kopieren.

Ein Klischee, das man oft hért: Umbauen ist immer
teurer als neu bauen. Stimmt das?

Diese Aussage lasst sich so pauschal nicht bestatigen.
Entscheidend sind der Zustand der Bausubstanz, die
geplante Nutzung und die technischen Anforderungen.
Ist die Substanz solide, also wenn Fundament, Trag-
struktur oder Dachkonstruktion in gutem Zustand sind,
kann ein Umbau wirtschaftlich genauso interessant und
Okologisch sinnvoll sein wie ein Neubau.

Héhere Kosten entstehen meist dann, wenn ein beson-
ders hoher Ausbaustandard gewunscht ist. Am Ende

ist der Umbau aber nicht nur eine finanzielle, sondern
auch eine Werteentscheidung: Wer umbaut, entscheidet
sich bewusst daflr, Bestehendes weiterzuentwickeln,
statt es zu ersetzen, und investiert damit in Nachhaltig-
keit und Bestandigkeit.

Worin liegen die grossten Herausforderungen beim
Umbau?

Ganz klar im Umgang mit der bestehenden Struktur.
Jedes Objekt ist anders, oft fehlen Plédne oder statische
Nachweise. Eingriffe missen deshalb sehr genau geplant
werden, um die Stabilitdt nicht zu gefdhrden. Hinzu kom-
men baurechtliche Themen wie Denkmalschutz, Ortsbild-
vorgaben oder energetische Anforderungen. Gerade der
GEAK - der Gebdudeenergieausweis der Kantone - stellt
beim Umbau auch sehr hohe Anforderungen. Diese
missen umgesetzt werden, ohne den Charakter des Ge-
béudes zu verlieren. Das ist manchmal ein echter Spagat.

Hat dich ein Umbauprojekt schon einmal abgeschreckt?
Nein, eigentlich nie. Es gibt Projekte, die herausfordernd
sind, aber kein Grund, zurickzuschrecken. Erfahrung
hilft, Risiken realistisch einzuschétzen und frihzeitig
Lésungen zu finden. Wichtig ist eine klare Kommunika-
tion zwischen allen Beteiligten — Bauherrschaft, Archi-
tekt, Unternehmer. Wenn alle am selben Strang ziehen,
findet man immer einen Weg, auch komplexe Vorhaben
erfolgreich umzusetzen.

Ein aktuelles Beispiel ist das Umbauprojekt «Burgblick»
- ein gemeinsames Projekt von Wiesli Holzbau und
Fleischmann Immobilien. Was macht dieses Umbau-
projekt besonders spannend?

«Burgblick» vereint vieles, was den Umbau spannend
macht. Zum einen ist es ein denkmalgeschutztes Objekt,
das wir umbauen durfen. Im bestehenden Bauernhaus -

Fokusthema

Renovation,
Sanierung oder
Umbau - der
Unterschied auf

einen Blick
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Renovation

Erneuerung von Oberfidachen wie Bdden,
Wanden oder Decken. Ziel ist die optische
Auffrischung und Werterhaltung - ohne
Eingriffe in die Bausubstanz.
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Sanierung

Verbesserung der technischen oder ener-
getischen Ausstattung eines Gebéudes.
Dazu gehéren beispielsweise der Ersatz der
Heizung, neue Fenster oder DAmmmass-
nahmen.

B

Umbau

Veranderung der baulichen Struktur. Grund-
risse, Nutzung oder Tragstruktur werden
angepasst, um neuen Raum zu schaffen.
Alte Elemente werden, wo mdglich, erhalten
und bewusst integriert - etwa durch das
Freilegen und Einbinden bestehender Holz-
balken in die neue Raumgestaltung.
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Fokusthema

und in der bestehenden Scheune entstehen sechs
Eigentumswohnungen, daneben ein Neubau mit einem
Einfamilienhaus. Damit verbinden wir zwei Welten: Beim
Umbau achten wir darauf, wie wir die vorhandenen
Strukturen sinnvoll einbauen kdnnen. Alte Balken werden
integriert, ehemalige Futtertrége in die Wandgestaltung
Ubernommen - solche Details machen das Projekt be-
sonders. Der Neubau wiederum muss sich architekto-
nisch ins Gesamtbild einfigen. Das Zusammenspiel
dieser Elemente ist herausfordernd, aber auch unglaub-
lich spannend. Ich freue mich sehr auf den Baustart im
Februar 2026.

Und was wiirdest du jemandem mitgeben, der liberlegt,
sein Haus umzubauen?

Ich wirde sagen: Fragen Sie eine Fachperson fUr eine
unverbindliche Erstberatung. Nehmen Sie sich Zeit fur
eine gute Planung und holen Sie die Fachleute frih ins
Boot. Ein Umbau ist komplexer als ein Neubau, aber mit
Erfahrung, realistischen Erwartungen und einem klaren
Konzept kann er enorm viel Freude bereiten. Am Ende
hat man etwas geschaffen, das einzigartig ist und genau
zu einem passt: technisch, optisch und emotional.

Michi Wiesli zu

Gast im Podcast
«Formel F»

Umbauen heisst, Bestehendes neu zu denken,
vorhandene Strukturen zu bewahren und
Geschichten weiterzufthren.

In der neuen Folge von «Formel F» sprechen
Matthias Fleischmann und Holzbau-Experte
Michi Wiesli darUber, wie aus Vorhandenem
moderner Wohnraum entsteht — und warum
Umbauen fir beide weit mehr ist als ein Trend.
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Schritt fur Schritt vom
Rohraum zum Lebens-
raum - ein Beispiel dafr,
wie aus Vision, Planung
und Handwerk neuer
Wohnraum entsteht.

nachher

Fokusthema

-leischmann
mmobilien
macht Visionen
greifbar

Fleischmann Immobilien begleitet Um-
bauprojekte von der Idee bis zum Ver-
kauf. Bereits in der Planungsphase wird
mit lokalen Partnern gepruft, welches
Potenzial eine Liegenschaft hat und fur
welche potenziellen Kéuferinnen und
K&ufer sie geeignet ist.

Darauf aufbauend entsteht eine klare
Vermarktungsstrategie — mit passenden
Visualisierungen, Preisdefinition und einer
Kommunikation, die Architektur verstand-
lich macht. So werden Visionen greifbar
und die richtigen Menschen mit dem
passenden Objekt zusammengebracht.

Das Umbauprojekt «Burgblick» zeigt,
wie Fleischmann Immobilien Visionen
und Ideen greifbar macht.

Erfahren Sie mehr dazu auf Seite 8 oder
unter burgblick-weinfelden.ch

Burgblick

FLEISCHMANN 7



Liegenschaften

Burgblick

)

Immobilienperle
M Fokus

Landliche Idylle trifft modernen Wohnraum

Aus der Verbindung von zeitgeméssem Wohnen
und dem Ursprung eines ehemaligen Bauernhauses
entstehen Eigentumswohnungen mit unverwechsel-
barem Charakter. Jede Wohnung ist individuell ge-
plant — mit klaren Grundrissen, die die Geschichte
der Liegenschaft aufnehmen und in die Gegenwart
tragen. Grosszugige, lichtdurchflutete Rdume und
eine schlichte, kombinierte Formensprache pragen
die Architektur. Hochwertige Materialien und sorg-
faltig gesetzte Details schaffen Raum fur Person-
lichkeit und Stil. Ein Umbauprojekt, das zeigt, wie
Alt und Neu miteinander verschmelzen.
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individuelle Wohnungen

1
freistehendes
Einfamilienhaus
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Carport-Platze

Zur Projekt-
Website

Traumhaftes Grundstiick
mit Seepanorama und
einmaliger Privatsphére

Wohnflache
Grundsticksflache
Bauzone

317m?

3'811m?
Wohnzone
zweigeschossig
in Hanglage W2 /
Freihaltezone

Altstadthaus mit
modernem Innenausbau

Landanteil
Zimmer
Grundstiicksfliche
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218m?

165m?2

Zwei grossziigige
Baulandparzellen
flr Neubauprojekte

Grundstiicksfliche
Grundstiicksflache
Bauzone
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2'455m?
2'600m?
Wohnzone 2,
Wohn- und
Arbeitszone 2

Liegenschaften

Lust auf mehr?

Entdecken Sie unsere
breite Auswahl an
aktuellen Liegenschaften >

FLEISCHMANN



Tradition

trifft

Transfor-
mation

(0]

Umbauen heisst, Bewahrtes
bestehen zu lassen und zugleich
Raum fur Neues zu schaffen.

Dort, wo Alt und Neu aufeinan-
dertreffen, entsteht eine be-
sondere Form von Schénheit —
ein Zusammenspiel, das Charakter
zeigt und Unikate hervorbringt.

FLEISCHMANN

FLEISCHMANN
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Altes weiterdenken.
Neue Perspektiven
schaffen.

Wo Tradition
weiterlebt und
Neues Gestalt
annimmt.
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Dienstleistungen

Alles aus

einer Hand

Unsere Dienstleistungen
auf einen Blick

Immobilienverkauf ist Vertrauenssache

Eine Immobilie zu verkaufen, heisst meist auch, ein
Kapitel abzuschliessen und Platz fur Neues zu schaffen.
Wir wissen, wie viel Emotionen und Vertrauen in diesem
Schritt stecken. Darum begleiten wir Sie mit Erfahrung,
Fingerspitzengefuhl und Respekt fur die Geschichte Ihrer
Liegenschaft. Damit Sie in jeder Phase des Verkaufs
auf Ehrlichkeit, Transparenz und eine Partnerschaft auf
Augenhéhe zéhlen kénnen.

lhre Beraterinnen & Berater

Vertrauen Sie auf unsere, von der Schweizerischen
Maklerkammer gepruften, Immobilienberaterinnen und
Immobilienberater. Mit fundierten lokalen Marktkennt-
nissen, einem starken Netzwerk und der passenden Aus-
bildung bringen wir genau die Expertise mit, die fur einen
erfolgreichen Verkauf Ihrer Liegenschaft notwendig ist.

Fundierte Einschatzung fir lhre Sicherheit

Wir erstellen fur Sie eine marktgerechte und fundier-
te Bewertung Ihrer Immobilie — basierend auf unserer
langjahrigen Erfahrung, bewahrten Bewertungsprogram-
men und aktueller Marktentwicklung. Wir verstehen die
spezifischen Wertfaktoren, was gerade bei speziellen
Objekten wie Umbauten, alteren Liegenschaften oder
Neubauprojekten ein Vorteil ist. Mit unserer realistischen
und marktgerechten Einschétzung sorgen wir dafur,
dass lhre Immobilie optimal positioniert wird und schaf-
fen so einen entscheidenden Vorteil fur Sie.

Wir machen lhre Vision sichtbar

Jede Immobilie erzéhlt eine eigene Geschichte.
Wir sorgen daflr, dass man sie sieht und versteht. Mit
hochwertigen Fotografien, professionellen Grundriss-
plénen und einem ansprechenden Verkaufsdossier set-
zen wir lhre Immobilie optimal in Szene. Dabei legen wir
Wert darauf, die Besonderheiten hervorzuheben -
sei es der Charme eines Altbaus, die architektonische
Linie eines Neubaus oder die Liebe zum Detail eines
gelungenen Umbaus.
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Vermarktung & Netzwerk

Unser Netzwerk reicht weit uber die Region hinaus.
Durch gezielte Ansprache, moderne Kanéle und persén-
liche Betreuung finden wir die passenden Kéuferinnen
und Kaufer fur jede Immobilie. Gerade bei ausserge-
wohnlichen Objekten ist das Zusammenspiel aus Er-
fahrung, Marktkenntnis und Reichweite entscheidend.
So finden einzigartige Liegenschaften die Menschen,
die ihren Wert erkennen.

Verhandlung & Kommunikation

Wir ibernehmen fur Sie sémtliche Verhandlungen
mit Interessentinnen und Interessenten und setzen uns
engagiert fur Sie und Ihre Anliegen ein. Wahrend des
gesamten Prozesses halten wir Sie transparent auf dem
Laufenden und binden Sie in alle wichtigen Entschei-
dungen ein. So behalten Sie jederzeit den Uberblick und
die Sicherheit, dass |hr Verkauf in besten Handen ist.

Reservation, Verkauf & Ubergabe

Wir kimmern uns um alle administrativen Schritte
bis zum erfolgreichen Abschluss: Reservationsvertrag,
Kaufvertrag, notarieller Termin, Grundbucheintrag und
Schlusseltbergabe. Dabei achten wir auf einen reibungs-
losen Ablauf und begleiten Sie persdnlich bis zum
letzten Schritt — damit der Verkauf fur alle Beteiligten
zum gelungenen Abschluss wird.

Wir begleiten Sie - persodnlich & unkompliziert.

ZERTIFIZIERT
SCHWEIZERISCHE
MAKLERKAMMER

Dienstleistungen

Matthias Fleischmann Peter Koch

Spezialobjekte

Nicole Morgenstern
Immobilienberaterin

Ihre Liegenschaft

Andreas Uhlmann
Immobilienberater

Francine Gaggioli
Immobilienberaterin

DEUTSCHLAND
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Kloten/Zirich

OSTERREICH

Kontaktaufnahme & Beratung

1. Erstgesprach: In einem personlichen und
. . unverbindlichen Gespréch kldren wir gemeinsam
Sie méchten lhre Ziele, Bedurfnisse und Erwartungen.

2. Bewertung Ihrer Immobilie: Wir erstellen eine

verkaufen? sorgféltige Marktwertanalyse, um den optimalen
Verkaufspreis fur lhre Immobilie zu ermitteln.

Kontaktieren
Sie uns. 3. Individuelle Verkaufsstrategie: Auf Basis der
Marktanalyse und lhrer Winsche entwickeln wir
einen massgeschneiderten Vermarktungsplan,
der bestmoglich auf lhre Situation abgestimmt ist.

FLEISCHMANN

Immobilienberater

Sandra Trachsel
Immobilienberaterin
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HC Thurgau

Partnerschaft
mit Biss

HC Thurgau

VIP-Match-
besuch
gewinnen!

QR-Code scannen, Umfrage
ausftllen und mit etwas Glick
einen von vier exklusiven
Preisen gewinnen:

- 2 VIP-Tickets fur den «Leuen-

felsen» inklusive Verpfiegung Teilnahme ab
- Ein vom Team signiertes 8 lJahr:e”- "
q Tei
HCT-Trikot 1 ellnanmeschiuss

N ) ist am 15.01.26.
- «13. Stirmer» sein und das

) . Team hautnah erleben
Der Verkauf oder die Suche einer - ein HCT-Heimspiel auf

Liegenschaft sind selten ein Sprint. el 2 WD e i
Das gilt auch fur ein Eishockeyspiel.
Den Hockey Club Thurgau und
Fleischmann Immobilien verbindet
weit mehr als nur die Farbe Grin.
Es passt also nur zu gut, dass das
regional verwurzelte Familienunter-
nehmen neuer Partner des HCT ist.

© SPORTS-MEDIA.ch

Wer sich fUr ein neues Zuhause entscheidet oder
lautstark seinen Lieblingsverein unterstutzt, tut dies
aus dem gleichen Antrieb: Es geht um Emotionen. Um
Vertrauen. Fleischmann Immobilien und der HC Thurgau
sind beide tief in der Ostschweiz verankert, setzen auf
Teamgeist, Verldsslichkeit und Ndhe zu den Menschen
der Region. Die «Formel F: frisch, fair, familiar» lebt
nicht nur Fleischmann, auch die DNA des HC Thurgau -
der wie die Fleischmann Immobilien AG ebenfalls 1989
gegrundet wurde - basiert auf diesen bodensténdigen
Werten. .
Die Ehrlichkeit, ein verlasslicher Partner zu sein ist dabei ' . i 3 Il
auf und neben dem Eis gefragt, nur so kann der HC e i
Thurgau den sportlichen Herausforderungen begegnen.
Und genauso wie bei der Eroberung des Pucks ist auch
beim Hauskauf und - verkauf Herzblut gefragt: «Der
HCT steht wie wir fur ehrliches Handwerk, regionale
Starke und echte Emotionen. FUr mich ist dieses Spon-
soring deshalb keine Werbeaktion - sondern Ehrasach»,
so Matthias Fleischmann.

Und gejubelt wird in der Gutti seit dieser Saison auf
" dem Eis aber auch auf dem eigens fur die Guttingers-
reuti angefertigten «Fleischmann-Bénkli». Dies bietet ein
verbindendes Matcherlebnis: Zéméarutsche? Ehrasach.

bL'@ -
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Portrat

So fand Peter 2022 den idealen Platz bei Fleisch- D I e G e S I C hte r h I n te r d e m F
mann Immobilien. Verwurzelt in der Region und eins
mit den Unternehmenswerten: «lch fihlte mich vom
ersten Tag an wohl. Bei Fleischmann herrscht Vertrauen,
Offenheit und Ehrlichkeit. Das passt zu mir.» Besonders
wichtig sei ihm der persénliche Kontakt mit der Kund-
schaft: «Unsere Arbeit ist Vertrauenssache. Niemand
muss zu uns kommen - man tut es, weil man sich ver-
standen fuhlt.»

Fur Peter Koch steht immer der Mensch im Mittel-
punkt — unabhangig davon, ob es um ein Einfamilienhaus,
eine Eigentumswohnung, einen Neubau oder einen
Umbau geht. Er begleitet seine Kundschaft mit Offenheit
und Fairness. Werte, die fur ihn im Berufsalltag ent-
scheidend sind.

Matthias Fleischmann Francine Gaggioli Peter Koch Nicole Morgenstern
Inhaber | Geschéftsfiihrer Immobilienberaterin Immobilienberater Immobilienberaterin

Jede Immobilie
erzahlt eine
Geschichte - und
jede Geschichte
beginnt mit einem ;

s’

l) Gesprach,» e - s = -
eter KO C SEICEIEE PR Andreas Uhimann Valérie Brunner Doris Biinter
Immobilienberaterin Immobilienberater Auszubildende Verkaufsunterlagen

Umbau sei ohnehin fast immer ein Thema, sagt er.

«Kaum jemand schaut eine Liegenschaft an, ohne zu
Seit Uber zwanzig Jahren ist Peter fragen, ob man eine Wand rausnehmen oder etwas <
Koch in der Immobilienwelt zuhause. verdndern kann. Das gehort einfach dazu.» Dieses Ver- ! I &
. . . sténdnis und das Interesse fUr unterschiedliche An- )

Heute beg|e|tet er bei Fleischmann spriche prégen seine Arbeit — immer mit Blick darauf, ' ;
Immobilien Menschen rund um den was fir seine Kundinnen und Kunden wirklich z&hlt. Du und

. Man merkt im Gesprach schnell, was ihm Freude 1r?
_Verka_uf und Kauf VOT-W Llegen_SChaften macht und ihn im BerLFJDf taglich antreibt: Eine Immobilie WIT:
im Mittelthurgau — mit Fachwissen, ist fur ihn mehr als ein Objekt. Sie ist eine Begegnung
Erfahrung und einer grossen Portion mit Menschen und ihren Geschichten. «Jede Immobilie * i

. . erzahlt eine Geschichte, und jede Geschichte beginnt Anja Diem Anja Fleischmann Werde Teil unseres Teams Angélique Funke

Menschlichkeit. mit einem Gespréch.» Leiterin Back Office | HR Projekte | Begriindungen fleischmann.ch Leiterin Rechnungswesen

Auch privat ist Peter Koch gerne in Bewegung. Mehr-
mals pro Woche steht er frithmorgens beim CrossFit,
Sein Einstieg in die Branche erfolgte einst in der geht mit seiner Frau wandern oder féhrt Velo - haupt-
Bewirtschaftung. «Mich haben die Menschen immer sache draussen und aktiv. Die gemeinsame Zeit mit den
mehr fasziniert als die Objekte», erzahlt er. Nach vielen Enkelkindern bedeutet ihm besonders viel: «Das ist eine
Jahren in der Branche, zuletzt in Zurich, zog es ihn zu- neue Aufgabe, die unglaublich Freude macht und einem
rick zu seinen Wurzeln; in den Thurgau. Hier kennt er zeigt, worauf es im Leben wirklich ankommt.»
die Region, die Abldufe und vor allem die Menschen
- und genau das schétzen auch seine Kundinnen und
Kunden. Wenn er von seiner Region spricht, merkt man
schnell, wie stark er hier verwurzelt ist: aufgewachsen
in der N&he von Zihlschlacht, zuhause in Leimbach,

o/

ey 1 8
vertraut mit den Gemeinden, den Leuten, den Wegen. Heidi Kampfer-Wellauer Priska Kuster Barbara Zingg Monika Ziircher
«Das ist meine Heimat. Hier kenne ich mich aus, hier Sekretariat Leiterin Verkaufsunterlagen Leiterin Marketing Verkaufsunterlagen
bin ich gerne unterwegs.»

P4
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Familientradition
seit 1989.
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